
 

 

Date limite 
d’inscription: 

 

1
er

  OCTOBRE 2010 

 

           

En partenariat avec :  

          
 

 
 

 

VENDRE A SAMSUNG ELECTRONIC 
 

RENCONTRE AVEC LES ACHETEURS DU GROUPE 
 

 

 
 

Pour l’édition 2010, l’équipementier se  focalise essentiellement sur le hardware  
pour la téléphonie mobile et recherche ainsi les produits suivants: 
 

 Capteurs ; Matériel d’imagerie 
 Systèmes de gestion de la consommation de l’énergie 
 Systèmes de gestion de stockage de l’énergie 
 Composants électroniques : RF (radiofréquence) 
 Batteries de téléphone portable innovantes (durables, longue vie...) 
 Antennes ; Systèmes CODECS  
 Matériel de géolocalisation 
 Ergonomie : ex : technologie de réalité augmentée … 
 Interface utilisateurs : ex : multi-tactile ; 3D ; l’haptique 
 Les écotechnologies ; Système de production orientée Recyclage 

 

Cette liste correspond à des besoins récemment exprimés par SAMSUNG, 
mais elle n’est pas exhaustive 

Les technologies proposées doivent être commercialisables à court terme (9 à 12 mois) 

POURQUOI PARTICIPER ? 
 

Présentez vos solutions, produits et services au 2
ème

 plus important 
fabricant de mobiles au monde; 
 

Développez vos contacts commerciaux et saisissez des nouvelles 
opportunités d’affaires en un minimum de temps ; 

 

Bénéficiez d’un soutien logistique et financier pour engager vos 
démarches à l’export. 

 

RENCONTREZ LES PRINCIPAUX INGENIEURS ET 
ACHETEURS COREENS ET BRITANNIQUES DE 

SAMSUNG ELECTRONIC. 
 

STAINES,  ROYAUME-UNI 
 

Rencontres entre les 08 et 20 novembre 2010 

 
 



 

 

 
Retrouvez les événements de votre secteur sur : 

www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin 
d’être informé régulièrement et automatiquement 

des dernières actualités. 

 

SELECTION DES DOSSIERS : 
 

Samsung effectuera, sur la base de ses besoins, une sélection préalable sur dossier des 
sociétés candidates: 

 Présentation des dossiers reçus par la Mission Economique à Samsung Electronic 
 

 Les entreprises françaises short listées par SAMSUNG seront contactées pour participer 
à une réunion téléphonique en amont de l'évènement. 

 

 Les entreprises retenues seront ensuite conviées individuellement au Royaume-Uni pour 
2h30 de réunion. A cette occasion, elles feront la démonstration de leurs technologies 
auprès des acheteurs et décideurs coréens.  

 

 Les dates et heures de rendez-vous seront précisées suite à l’entretien téléphonique 
 limite d’inscription : 

Pour toute information 
complémentaire : 
ME Ubifrance  Helsinki : 

 
Tzvetana VARELA 

Conseillère export 
Tél : +358 (0)9 680 36 337 
tzvetana.varela@ubifrance.fr 
 
Ubifrance  Paris :  

 
Martine JOUANNAUX 
Chef de Projet Bricolage et Jardinage 

Tél : +33 (0)140 73 37 70 
martine.jouannaux@ubifrance.fr 

 

VENDRE AU GROUPE AHLSELL, LEADER DE LA 
DISTRIBUTION PROFESSIONNELLE DE MATERIELS 
BTP  
Suède - Stockholm – 27 mai 2010 
 
S’IMPLANTER SUR LE MARCHE PORTUGAIS : 
BRICOLAGE, JARDINAGE, DECORATION  
Portugal - Lisbonne – 21 juin 2010 
 
MISSION DECOUVERTE DANS LE DOMAINE DU 
BRICOLAGE ET JARDINAGE 
Slovénie - Ljubljana – 4 octobre 2010 
 
VENDRE A UN GARDEN CENTER ITALIEN 

Italie - Milan – 8 novembre 2010 
 

Dimanche 11 avril 2010 

20h15  Arrivée du vol puis transfert vers l’hôtel Helka (Pohjoinen Rautatiekatu 23 - 00100 Helsinki - 
http://www.helka.fi).  

Lundi 12 avril 2010 

09h00  Accueil des participants à la ME Ubifrance Helsinki (Yrjönkatu 36 – 00100 Helsinki) 

 Présentation du marché du bricolage et jardinage, des habitudes de consommation, des circuits de distribution 
et des pratiques commerciales en Finlande. 

10h00-12h30  Programme de rendez-vous individuels avec les acheteurs du groupe Kesko. Les rendez-vous se dérouleront 
en anglais. 

12h30-13h30 

13h30-16h00 

16h30  

17h00 

 Déjeuner-buffet offert par la ME Ubifrance Helsinki 

 Poursuite du programme de rendez-vous individuels avec les acheteurs du groupe Kesko.  

 Réunion-bilan 

 Soirée libre 

Mardi 13 avril 2010 

9h00  Visite guidée des points de vente K-Rauta et Rautia (bricolage et jardinage) du groupe KESKO. 

  Départ pour Paris dans l’après-midi (par les vols de 16h15, 19h30 ou 20h45). 

 
Programme proposé au tarif subventionné de : 750 € HT * 

Valeur de la prestation : 1695 € HT 
Subvention de l’État (à déduire) : - 445 € HT 
Aide forfaitaire aux déplacements* (à déduire) : - 500 € HT 
Somme à régler par l’entreprise :  750 € HT 
 

*  sur la base d’un minimum de 10 entreprises participantes 
Ce tarif comprend l’organisation de l’évènement et des entretiens ainsi que le déjeuner et les déplacements du lundi. Il n’inclut pas le 
vol Paris-Helsinki (coût approximatif AR 400 €), l’hébergement (nous pouvons vous réserver une chambre d’hôtel – coût approximatif 
130 €, petit déjeuner inclus), les déplacements et repas du mardi. 

Prestation complémentaire : abonnement à la Lettre de Veille Internationale « Construction Bricolage Jardinage » - 
Prix de 169 € HT. 

  

LES AIDES A L’EXPORT : 

 
De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous accompagner dans 
vos projets internationaux. 
Pour en connaître le détail et identifier celles qui pourraient plus particulièrement vous être utiles, rendez-
vous sur www.ubifrance.fr 

 

 

LES CONDITIONS DE PARTICIPATION: 
 
 

 

 

Cette rencontre d’acheteurs est soutenue par l’Etat. Elle bénéficie d’une subvention 
associée à une aide au déplacement.  
Elle est proposée au tarif de 850 € HT au lieu de 1133 € HT. 
 

Valeur de la prestation : 1133 € HT 
Subvention de l’État (à déduire) : 283 € HT 
Somme à régler par l’entreprise : 850 € HT 
 

Le forfait de participation comprend : • l’organisation en amont et la logistique sur place • l’organisation des 

rendez-vous individuels • l’interface entre les sociétés françaises participantes et SAMSUNG 
Ne comprend pas : •le transport (Aller-Retour France Royaume-Uni et le transport localement) •  l’hébergement • 

les frais d’expédition de la documentation de l’entreprise, la restauration. 
 

Attention : Une somme forfaitaire de 200 € sera retenue à toute société ayant présenté un dossier, même si 

elle n'est pas sélectionnée par SAMSUNG. (Cette somme correspond aux frais de gestion du dossier) 
 
 

LES AIDES A L’EXPORT : 
 

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous 
accompagner dans vos projets internationaux. Pour en connaître le détail  rendez-vous sur 
www.ubifrance.fr  
 

FRENCH IT CONNECTION 
Canada - Montréal, Toronto ou Vancouver –  
Du 4 au 8 Oct. 2010 
Contact: Eric Morand - eric.morand@ubifrance.fr 
 

PAVILLON FRANÇAIS A L’OCCASION DU GITEX 
Emirats Arabes Unis - Dubaï - Du 17 au 21 Oct. 2010 
Contact: Magali VOISIN-RATELLE - magali.voisin-
ratelle@ubifrance.fr 
 

INFOSECURITY 2011 
Royaume-Uni - Londres - Du 19 au 21 Avril 2011 
Contact: Myriam Sengayire- myriam.sengayire@ubifrance.fr 

 

 
Myriam SENGAYIRE 
Conseillère Export 
Tel: +44(0)207 024 3643 

myriam.sengayire@ubifrance.fr 
 
 
Michelle MORALES 
Chef de projet TIC 
Tél : +33 (0) 1 40 73 35 58 

michelle.morales@ubifrance.fr 

 
 

Date limite d’inscription : 
 

1er  OCTOBRE 2010 
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